TRANSFORMEZ VOS OPPORTUNITES
EN CHIFFRE D’AFFAIRES

QUELS SONT LES SIGNES REVELANT LE BESOIN
D'UN CRM COMMERCIAL ?

) .
A q
e s 3 . e
Vos commerciaux consacrent ' I Un commercial est parti et son
trop de temps aux taches . Q départ a mis en évidence la perte
administratives ¢ ! d'informations et d'historique ¢

En situation de mobilité, vos Les leads générés par le
commerciaux ne peuvent pas marketing sont peu exploités par
closer une vente ¢ votre force de vente ¢

Les résultats commerciaux ne sont plus au rendez-vous
et vous souhaitez analyser et piloter plus finement 2

VOTRE CRM COMMERCIAL, VOTRE BOOSTER DE VENTES

sur I'objectif commercial annuel
pour les commerciaux utilisant
un CRM

de productivité pour ‘ % CRM%
les commerciaux avec
un CRM mobile

le tfemps pour
accéder aux
données client




