


Véritable outil de vente, un pipeline de vente permet de visualiser et de
suivre les leads et les prospects tout le long du parcours d'achat.

Cet outil permet d'offrir aux commerciaux une vision d'ensemble sur
I'avancee de leurs prospects dans le parcours d'achat. Toutefois, un pipeline
ne peut étre pleinement efficace que s'il est bien gére.
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DATE DE
CONCLUSION
ATTENDUE

PREVISION
PONDEREE

NOM DE ETAPE DE .
L'AFEAIRE CONTACT VENTE VALEUR PROBABILITE

AFFAIRE A MAXIME 1TER CONTACT 140 000€

DUPOND 22/02/2022

AFFAIRE B VICTOR .

RUSTIKA 08/03/2022

AFEAIRE € YAEL NEGOCIATIO 25 000€

CARSENTIE NS 16/03/2022

AEEAIRE D PAULETTE ACCORD 20 000€

CORBIER VERBAL 03/04/2022

NESSIM
LTAIEF

AFFAIRE E 21/04/2022

TOTAL
T1

321 000€




Lorsque votre équipe
se développe.

C}O
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Vous étes a la téte
d'une équipe qui gere
de nombreuses affaires
en parallele.

Excel a des limites, vous
avez besoin d'un outil
plus puissant.

Vous souhaitez avoir

acces a des rapports et

analyses avancees. Vous désirez lier vos

outils a votre
gestionnaire de la
relation client.

Vous voulez pouvoir
documenter et trouver
facilement vos
prospects et clients.
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