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Qu'est-ce qu'un pipeline
de vente Excel ?

Véritable outil de vente, un pipeline de vente permet de visualiser et de
suivre les leads et les prospects tout le long du parcours d'achat. 



Cet outil permet d’offrir aux commerciaux une vision d’ensemble sur

l'avancée de leurs prospects dans le parcours d'achat. Toutefois, un pipeline
ne peut être pleinement efficace que s'il est bien géré.



Avantages 
Pipeline de vente Excel

Permet de structurer le processus de ventes et de pouvoir suivre les activités
de chaque commercial.

Permet de mieux organiser l'entrée de nouveaux leads et d'assurer le suivi
des actions.

Permet de différencier rapidement les prospects actifs des prospects               
« froids ».

Disposer d'un pipeline bien géré permet une optimisation
et automatisation du processus de gestion des leads,
améliorant ainsi les ventes et augmentant le chiffre
d'affaires de l'entreprise.
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Exemple
Pipeline Excel
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Quand changer pour un
CRM ?

Lorsque votre équipe
se développe.

Excel a des limites, vous
avez besoin d'un outil

plus puissant.

Vous désirez lier vos
outils à votre

gestionnaire de la
relation client.

Vous voulez pouvoir
documenter et trouver

facilement vos
prospects et clients.

Vous souhaitez avoir
accès à des rapports et

analyses avancées.

Vous êtes à la tête
d'une équipe qui gère

de nombreuses affaires
en parallèle.


